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Integracao é a "peca-chave”
para o desenvolvimento

Empresarios do segmento Induastria, o PEIEX Conheca Campanha
é perfeito para vocé e sua empresa. a APAS “"Comprar Aqui é bom
SEILERGELN! demais!”
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PALAVRA DA DIRETORIA

INTEGRACAO, com énfase
na Informacao

Alexandre Luis Mancini
Conselheiro da Acil

Na Ultima edi¢do da revista, o 1° Vice-Presi-
dente da ACIL, Mauricio Rodrigues Ramos nos
apresentou o tema Cadeias Globais de Valor e
nos fez refletir sobre a importancia de trazer-
mos essa questao para nossa realidade econd-
mica, financeira e geografica, a fim de propor
novas solu¢des e negbcios, buscando atender
melhor o cliente e com maior satisfacao — adi-
cionando valor ao que fazemos para 0 nosso
cliente.

Ao longo do més de abril a ACIL disponibi-
lizou para seus associados e para a socieda-
de palestras, cursos e seminarios, falando so-
bre Gestdo da Qualidade, Gestdo de Estoque,
Técnicas de Conciliagdo e Negociagdo com 0s
Clientes e O Futuro das Empresas: como sair
da turbuléncia e preparar o seu negdcio para a
proxima década.

A principal mensagem apresentada foi a re-
ducgdo de custos e melhoria da competitividade
através do foco no cliente, gestdo dos processos,
envolvimento das pessoas, lideranga, pensamen-
to sistémico e parceria com fornecedores.

A tecnologia da informagdo é um aliado, pois
permite as empresas, que estiverem vislum-
brando aumentar sua competitividade, criarem
diferencial competitivo, alinhados as técnicas
divulgadas pela ACIL nesses dltimos meses,
uma vez que envolvem sistematicamente todos
os interessados.

Atualmente, observamos um esforco muito
grande das empresas de tecnologia em dispo-
nibilizar mecanismos de integracdo inerentes
as solugdes ofertadas, sendo essa integragdo
muito importante hoje no cendrio brasileiro,
até porque, o governo, como um dos grandes
interessados nas empresas, exige o envio de
informacdes em tempo real para autorizacdo
de transagoes do negdcio, como é o caso de a
Nota Fiscal Eletrdnica ser exigida no processo
de faturamento.

Assine nosso Canal do Youtube

Entrevistas, dicas sobre marketing pessoal,
inteligéncia emocional, contratacdo de
funcionarios, comunicacdo nas empresas e
MUITO MAIS! - youtube.com/acildeleme

Ainda relacionado as demandas governamen-
tais, ha outras exigéncias mensais e/ou anuais
que envolvem informacdes da empresa, tor-
nando a integragdo desse fluxo quesito primor-
dial para dirimir custos e atender a legislacdo
de forma integra, tornando-se assim, uma razao
suficiente para fazer a gestdo de seus proces-
sos e informagdes de forma sistematizada.

Podemos também visualizar os beneficios
da integracdo da informacdo, nesse caso,
dentro da empresa, com base no exemplo
apresentado pelo Prof. Dr. Cléber Damido
Rocco no curso Gestdao de Estoque, onde as
informagdes do estoque, estando integradas
com a equipe de compras, permitem a criagdo
de politicas automatizadas de reposicao, tanto
para comércios, como para industrias, deixando
a maior parte do trabalho para o sistema da
informacao.

Com a evolugdo dos protocolos de integra-
¢do entre os sistemas da informacdo, pode-se
pensar em projetos para disponibilizar as in-
formacdes online, tal como o SCPC - Servico
Central de Protecdo ao Crédito, conquistando
uma comunicagao mais assertiva, simples e de
menor custo com seus fornecedores, clientes,
parceiros e colaboradores, criando inclusive
um diferencial de negécio.

Tendo ao nosso favor o conhecimento de
métodos e ferramentas de gest3o, infor-
macgoes sobre as tendéncias de mercado e
sendo motivados ainda mais pelo momento
econdmico brasileiro (que é dificil), vamos
trabalhar para melhorar a eficiéncia na inte-
gracdo interna das informacbes e também
para atender as demandas governamentais;
vamos trabalhar para identificar possibilida-
des de estreitar e sistematizar a comunicacdo
com fornecedores e clientes, obtendo resul-
tados positivos na redugao de custos e me-
lhoria na assertividade da comunicacao, tudo
isso com integracao.

Inteligéncia
Emocional *

Lo Pty Bty - Mo Treanerem bz
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ACONTECEU

Acil realizou Semana do Consumidor

Para este ano, além da campanha promocional "Com- Confira as lojas que participaram:
prar Aqui é bom demais”, a Acil preparou diversas
acdes promocionais e a primeira delas foi a "Semana
do Consumidor”, realizada nos dias 22 e 23 de abril.

fFotos - Marcos Nascimento

Através de pesquisa feita com os associados foi
apontada a necessidade de campanhas deste tipo, as-
sim como através das redes sociais 0s consumidores
também pediam a realizagcdo de ac¢des promocionais
pelo comércio.

Todo o material de divulgac¢do da campanha ndo teve
custo para os lojistas associados, que se compromete-
ram a conceder descontos atrativos. “Prestigiar nossa
cidade faz com que o dinheiro permaneca aqui, geran-
do emprego e renda, e queremos demonstrar a impor-
tdncia de todos os consumidores neste processo com
uma boa maneira do lojista prestigiar seus clientes”,
complementa José Claudio Beltram.
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ACONTECEU ACONTECEU

Curso apresentou ferramentas para solugoes Palestra apresentou tendéncias para o futuro
de conflitos e estreitamento com os clientes das empresas

Fotos - Nathdlia C. M. Silva / ACIL R ) Fotos - Nathdlia C. M. Silva / ACIL
Com foco nos novos desafios e tendéncias, a

FHO|Uniararas com o apoio da Acil realizou a palestra gra-
tuita "O Futuro das Empresas - como sair da turbuléncia e
preparar o seu negdcio para proxima década” com Prof. Luis
Rasquilha.

Com o objetivo de apresentar as
principais técnicas e instrumentos
de negociacdo e comunicacdo, foi
realizado o Curso "Técnicas de Con-
ciliacao e Negociacdo com os Clien-
tes”, de 25 a 28 de abril.

O palestrante, Presidente e CEO da Inova Consulting e
Inova Business School, que atuam na consultoria e treina-
mento de futuro, tendéncias e inovagao estratégica para a
gestdo, apresentou aos participantes varias tendéncias de
nego6cio, mudangas comportamentais e ideias inovadoras,
incentivando um olhar analitico sobre o que é possivel apli-
carmos para o futuro em nossas empresas e alavancarmos
nossos negdcios através de inovacao.

A palestrante Ana Maria da Silva
de Oliveira (Mediadora e Conci-
liadora do Tribunal de Justica do
Estado de S3o Paulo), apresentou
diversas ferramentas para admi-
nistracdo de conflitos, aperfeico-
amento de comunicagao, estreita-
mento com os clientes e solug¢des
que podem ser aplicadas tanto
em situagdes profissionais como
pessoais. "0 conflito é comum na
relacdo humana e dependendo da
forma que é interpretado sua per-
cepc¢do pode ser destrutiva, por isso
é importante conhecermos técnicas
adequadas para trabalharmos com
negociacdo”, complementa.

A importancia de um bom cadastro e de uma boa
Gestao do Crediario Proprio foi tema de palestra

Fotos - Nathdlia C. M. Silva / ACIL

No dia 17 de maio a Acil realizou a palestra "Gestdo de
Crediario Préprio - Venda mais com menor inadimpléncia”,
que foi ministrada por Everton Guimaraes, psicélogo pos-
graduado com MBA em Gestdo de Planejamento Estratégico
e Gestor de Crediario Préprio ha mais de 10 anos.

1° Mamae Fashion Demais

As lojas participantes Atitude, Cappelle, Catavento, Jocko”s
e Vitrine Brasil, desfilaram suas cole¢coes em homenagem
ao Dia das Maes no dia 04 de maio, no saldo de eventos
da Acil.

Em tempos de desafios, uma das principais estratégias
para o controle da inadimpléncia € a manutencdo de um
cadastro eficiente dos clientes, ou seja, com informagdes
essenciais e, principalmente, completas. O palestrante tam-
bém deu dicas pontuais de como reduzir a inadimpléncia
e vender mais, com o uso de comportamentos assertivos e
ferramentas de suporte.

Confira nosso especial enviado em anexo a Revista Acil.

Fotos - Marcos Nascimento

Apoi
P Lojas participantes:
Colaboragao: '::""ET EM]‘C . ':. I-"I . |: L_ L L s
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ACONTECEU EMPREENDER

Acil e grupos do Empreender participaram

do Sacode Leme 2016

Para comemorar o Dia do Trabalhador, dia 1° de maio, o
Governo de Leme, com apoio de todas as Secretarias Munici-
pais, realizou no feriado, no Lago Municipal, o Sacode Leme. O
Evento contou com uma série de servicos gratuitos de salde,
lazer e utilidade publica, além de shows musicais.

A celebracao contou também com espetaculos do Pro-
grama Mais Educacdo e de entidades lemenses. Além de
casa aberta a visitagdo com tematica do Sitio do Pica Pau
Amarelo.

8 | Revista Acil

As barracas da Acil receberam um grande publico. O
algodao-doce e balas fizeram a alegria do publico presente,
principalmente das criangas. A barraca do Grupo do
Empreender - Emprebeauty - Empreendedores da Beleza
de Leme, ofereceu cortes de cabelo gratuitos para os
visitantes, com um verdadeiro Saldo de Beleza ao ar livre
montado por seus Profissionais.

A APRUL - Associacao dos Produtores Rurais de Leme tam-
bém esteve presente, com diversas barracas e op¢ées de pro-
dutos, como por exemplo, verduras, legumes, frutas, pastel,
mel, milho e suco de laranja.

Fotos - Nathdlia C_M. Silva / ACIL
e,

&

Grupo Emprebeauty participa de cursos e

eventos durante o 1° semestre de 2016

No ramo de beleza, novas técnicas e ferramentas mudam
constantemente, acompanhando as principais tendéncias
da moda, portanto, é necessario se atualizar sempre e neste
sentido o Grupo Emprebeauty ndo mede esforcos.

Foram realizados diversos cursos ao longo do primeiro
semestre, trazendo e apresentando novidades que irdo se
destacar nos proximos meses, além disso, o grupo partici-
pou de dois grandes eventos, nos quais demonstrou a qua-
lidade de seus servicos. No Sacode Leme (confira pdgina ao
lado), e 1° Mamae Fashion Demais, cuidando do visual das
modelos que participaram do desfile (mais informacées no
informativo anexo a Revista Acil).

Fotos - Nathdlia C. M. Silva e Jéssica Bertolla/ ACIL
- Ll

Grupo Emprebeauty
participou de Missao
Empresarial a Hair Brasil

Foto Jéssica Bertolla/ ACIL

A Feira apresentou os principais lancamentos do setor,
além disso, os empresarios participantes puderam estrei-
tar os lagos com os fornecedores e trocar experiéncias com
outros profissionais.

APRUL visitou a Agrishow,
principal vitrine de inovacoes
para o agronegocio

Foto Tdnia Marchi/ ACIL

Considerada uma das trés principais feiras de tecnologia
agricola do mundo e a maior e mais importante na América
Latina, a Agrishow € a vitrine das mais avancadas tendén-
cias e inovagdes tecnoldgicas para o agronegdcio. Ela é pal-
co do sucesso do agronegécio brasileiro. E a Gnica feira do
Brasil em que o produtor rural encontra tudo o que precisa
e as melhores oportunidades de negdcios!

Rede Toda Obra visitou Expo Revestir e participou

de palestra na Acil

Sempre em busca de inovagdao e conhecimento, a
Rede Toda Obra — Materiais para Construcdo, visitou a
principal feira do segmento de arquitetura e construgdo
que traz lancamentos diversos em revestimentos, aca-
bamentos, lougas e metais sanitarios de 235 exposito-
res brasileiros e de outros 40 paises.

O Grupo também participou da palestra "Gestdo de
Crediario Proprio — Venda mais com menor inadimplén-
cia”.

rede de materiais para construgao
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AGENDA

INTEGRAGAO

Integracao € a "peca-chave” para
0 desenvolvimento

Quando falamos em integracdo, logo pensamos na im-
portancia da ligacdo entre informagdes, ou mesmo entre
0s setores de uma empresa, mas e se pensarmos em n0ssa
cidade como uma grande empresa? Afinal, todos buscamos
o desenvolvimento e juntos podemos alcangar melhores
resultados. Este foi um dos principais pontos levantados
pela equipe da Acil em seu planejamento estratégico para
0 ano de 2016.

Neste sentido, apds estudos e avalia¢des de viabilidade,
a Acil decidiu organizar um evento especial, desta vez, rea-
lizado com sugestdes de seus associados, ou seja, prepara-
do diretamente com a participa¢ao de todos.

“E muito importante buscarmos a opinido de quem re-
almente vivencia cada um dos setores, isso enriquece o
conteddo de nossas acdes e faz com que nossa equipe
consiga buscar melhores alternativas para as necessidades
apresentadas. Nés queremos mais participacao de nossos as-
sociados, pois pretendemos apresentar resultados que refli-
tam positivamente em suas empresas, que tragam realmente
desenvolvimento para nossa comunidade e fagam a diferenca
a longo prazo”, complementa José Claudio Beltram.

Com isso foi criado o 1° Integra A¢do, evento que contara
com a mediacdo de Osmar Vicentin, coordenador de pro-

jetos da Federacdo das Associagdes Empresariais de Santa
Catarina (Facisc), que se reunird com empresarios dos seto-
res: Agricultura, Comércio e Servicos, Inddstria e Recursos
Humanos para apresentar solugdes para as questdes apre-
sentadas, com foco nainovacao, além disso, sera apresenta-
do o modelo de Conselho de Desenvolvimento Econémico
de Maringd - CODEM e realizada palestra de encerramento
com a ESPM (confira programacdo completa na pagina ao
lado).

Os principais pontos a serem abordados para cada mé-
dulo foram apresentados e discutidos a partir de reunides
feitas com representantes de cada setor. As primeiras reuni-
0es comecaram a partir do setor da Inddstria, que aprovou
a iniciativa, e em seguida, conforme ja planejado, foram es-
tendidas aos outros setores.

"Nosso objetivo através deste evento também é iniciar
um ambiente de integracdo entre os setores da iniciativa
privada, e contribuir com que ac¢bes de planejamento
de curto, médio e longo prazo se tornem uma realidade
em Leme, para que todos caminhem juntos em prol
do desenvolvimento da cidade. E como unir pecas de
um quebra-cabeca para formar uma pega maior e mais
fortalecida”, finaliza José Claudio.

lodos os setores unidos pelo desenvolvimento de nossa cidade

Tr-:mcj .' J'ncwr:rgcm

Juntos podermos corsegur resultados Coad vez

MSNones, band Nas e pand toaos

Foca sua parte, participe, giude a methorar o seu
setor, SUg empresg & exdondr os resultodos paro

Lma Lerme methor

I8e 19/07 -
Semindrio:
Integracdo & Inovacdo
Solucoes ermby ws, plansjarmento estratémca focodo
&M ingvacdo & deservolimento & [roca de exberiéncias

BT COda LT Gos setores

Mediador: Osmar Vicentin - coordenadar de
a Federacdo das Associoctes sanials de

Santa Cataring (Focrsc)

18/07
chas (iFh as 1 .2h - Module Indiistria
das [ 3h as | 7h - Madulo Comércio e Sernvigos

19/07

das (Fh as | 2h - Modulo Recursos Humanos
14h - Apresentacan do CODEM - Conselho
de Desernobrrmento Econdmico de Maringd
das | 6h &s 20k - Modulo Apriculiura

21 /0T - 19h30
Transformando dificuldades
em oportunidades

Conscienbizar of particibantes sobre g necestidade de
mudanga, focifitande sua integracdo e odaplogdo as
nowes resdodes = g LrTHreErn a

mudancg e agenies e frurl'i.,'-:' R0

Professor Sergic Santos - Adminstrador d
empresas & Mestre em Compartarnento do Cans
pefa LGP Dwetor do  ESPM-Pos-Groduocdo  (confra

CLrrCLky COTipatD BT nosso Site)

Inscricoes:
Karen (19) 3573-7100
everrosEacieme. com.by
Mais informocies.
www.acileme.com.br
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Agenda de Eventos

07/06 - Sensibilizacao
Empretec . 1_
- n-p

Palestra de apresenta¢do do = retec
Empretec — Programa volta-
do para o desenvolvimento e
capacitacao empresarial. O Empretec é executado no Bra-
sil exclusivamente pelo Sebrae, em parceria com o PNUD
(Programa das Nacdes Unidas para o Desenvolvimento) e a
ABC/MRE (Agéncia Brasileira de Cooperagdo, do Ministério
das Relagdes Exteriores).

A metodologia do curso é interativa e experimental, o que
a torna um estimulo adicional para os empreendedores
participantes que sdo levados a conhecer e aprimorar suas
caracteristicas empreendedoras como parte da estratégia
para a conducdo dos seus negbcios de forma competitiva.

Horario: 19h

Investimento: Gratuito

VAGAS LIMITADAS

Inscri¢oes:

(19) 3573-7100 com Jéssica ou jessica@acileme.com.br

Programacao sujeita a alteracao, consulte sempre 0 nosso site www.acileme.com.br

21/06 - Relacionamento e comunicacao
em equipe

UMA EQUIPE QUE SONHA, ATINGE RESULTADOS

ASSUNTOS ARORTDADOS

o awemi Infar @ e e dern iled g g

& i o relpcasueern da FoRsDE oas g e
= genesgmedn syt

= nardin @ qoesesiceg do oo Freerpesels g eoiler Tafon
S bt e g s cas e peefy B eeien e e P
o el ey peveBeEens”

inscriton: (18} 99608-0064 - (15) 35T3-T100
alansanfostreinamentesiigmail.oom

4L
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30/06 -
Os 7 Pecados Capitais das Vendas

A palestra traz alguns dos principais erros que os vendedo-
res cometem e como podem evita-los.
Palestrante: Edvaldo Rodrigues Moreir.

Neurovendas - A Decisao Por Tras dos Precos

Mais do que conhecer técnicas de vendas é necessario
entender como funciona a mente dos clientes. A palestra
aborda como os vendedores podem deixar os precos dos
produtos mais atraentes e mais persuasivos para conven-
cer os clientes a comprarem mais.

Palestrante: Celso Derisso Filho

Horario: 19h

Investimento: Gratuito

VAGAS LIMITADAS

Inscrigoes:

(19) 3573-7105 com Karen ou eventos@acileme.com.br

27/06 - Por dentro dos custos, despesas e preco
de venda

A palestra possibilita ao empresario da micro e pequena
empresa tomar decisdes mais assertivas sobre a analise e
gerenciamento do pre¢o de venda, dos custos, das despe-
sas e melhorias nos resultados financeiros.

Horério: 19h

Investimento: Gratuito

VAGAS LIMITADAS

Inscricoes:

(19) 3573-7100 com Jéssica ou jessica@acileme.com.br

De 11 a 19/07 - Gestao Financeira

O correto controle das financas é um dos principais desa-
fios que boa parte das microempresas brasileiras enfren-
tam.

Vocé ira aprender que controlar o dinheiro ndo é apenas
economizar, mas aprender a medir 0 seu sucesso, a enten-
der como funciona a sua empresa e o mercado, bem como
a investir corretamente para crescer com sustentabilidade.
Além disso, ird conhecer ferramentas para ajudar a tornar
essas tarefas o mais simples possivel.

Carga Horaria: 20h + 2h de consultoria personalizada
Horario: 19h

Investimento: R$260,00 — Parcelados em até 5X

VAGAS LIMITADAS

Inscricoes:

(19) 3573-7100 com Jéssica ou jessica@acileme.com.br

18,19 e21/07 - 1° Integra Acao
(confira informacdes na pagina anterior)

Programacao sujeita a alteracao, consulte sempre 0 nosso site www.acileme.com.br

26/07 a 04/08 - Curso de Expressao Verbal

O curso ensina o aluno a aprimorar a performance em apre-
sentacdes para pequenos ou grandes grupos, utilizando-se
de técnicas de apresentacao e recursos instrucionais, a fim
de aperfeicoar a eloquéncia e garantir melhor comunicagao
e interagdo com o publico.

O curso Expressao Verbal — Desinibi¢do ao Falar em Pablico
do Senac apresenta aos participantes recursos atualizados
para desenvolvimento de seu potencial de criatividade,
incentivando-o a adquirir confianga em sua performance

.- e

por meio do treinamento adequado, que abrange melhor
preparacdo para a fala, uso correto e adequado dos recur-
sos instrucionais, bem como técnicas de relaxamento como
forma de propiciar a preparacao psicolégica.

(Carga horaria: 24 horas)

Horério: 19h

Investimento: R$ 385,00 parcelado em até 3X

VAGAS LIMITADAS

Inscricoes:

(19) 3573-7105 com Karen ou eventos@acileme.com.br

—

Das Th30 s 141 Defronte 10 Moseu Mimicipa

Feira dos Produtores Rurais - Exposicao de Maguinas Agnicolas
Atracoes Culturais - Sessao de Negocios - Comidas Tipicas

Palestras para Produtores Rurais ao longo do més consulte
a programacao em nosso site: www.acileme.com.br

ATENCAO - Confira a programacdo de Missdes Empresariais em nosso site
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MARKETING

ExPORTACAO

Empresarios do segmento Industria, o PEIEX é
perfeito para vocé e sua empresa. Saiba mais!

Vocé é um empresario do segmento da Industria?

Costaria de receber capacitacdo e oferecer a sua
Empresa oportunidade de ter uma gestdo qualificada?

Quer alcangar condicdes de vender seus produtos/
servi¢os para outros paises, e, portanto, trazer mais
recursos para sua Empresa e para a cidade?

O PEIEX é perfeito para vocé e sua empresa. Conheca
este projeto aplicado através da FUNDACAO CARLOS
VANZOLINI com equipe de Profissionais ligados a
Universidade de Sdo Paulo.

O que é o PEIEX?

Projeto Extensdo Industrial Exportadora, com foco prin-
cipal nas Industrias de Pequeno e Médio Porte, cuja exe-
cucdo no Estado de S3o Paulo é realizada pela Equipe
de Profissionais de Fundacdo Carlos Vanzolini, e subsi-
diado pela APEX Brasil, ligada ao Ministério da Industria
e Comércio Exterior, de maneira que ndo ha nenhum de-
sembolso financeiro por parte da Indlstria participante.
A metodologia de capacitagdo é aplicada toda na propria
Empresa, com duracdo aproximada de 3 meses;

Como sua Empresa pode se beneficiar?

1. Com a oportunidade de receber capacitacao pelo
Projeto, cujos recursos sdo oriundos dos Impostos re-
colhidos ao Governo Federal, e através de todo diag-
néstico feito pelo projeto ganhar em competitividade;

2. Melhorias em sua qualidade de Gestdo Estratégica,
Financas e Custos, Capital Humano, Vendas e Marketing,
Produtos e Produc¢do, Comércio Exterior.

Portanto, ganhando em competitividade e em
resultados.

Como fazer para participar?

E necessario informar & Fundacdo Vanzolini seu
interesse.  Apds esse primeiro passo, a Fundacao
Vanzolini avaliara e dara devolutiva se sua Empresa esta
em condi¢Bes de receber o atendimento. Para obter
mais informagdes, entre em contato através dos e-mails:

peiex@vanzolini.org.br
luciana_oliveira@vanzolini.org.br
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10 razoes
para investir
em Marketing
Digital

Mensuracao de resultados

Diferentemente das midias tradicionais off-line, a midia
on-line possibilita que praticamente todas as a¢oes plane-
jadas sejam mensuraveis. Isso significa que vocé sabe, ao
término de uma campanha, exatamente qual foi o custo de
atracdo, captacao e conversdo. Consequentemente, seus
investimentos ficam muito mais assertivos e seu ROl (retor-
no do investimento) otimizado.

Custo x Beneficio

No marketing digital, todas as empresas podem se fazer
presentes. Da startup promissora a multinacional de suces-
so, todos podem investir neste cendrio e alcancar resulta-
dos relevantes para seu negécio. E possivel estabelecer es-
tratégias conservadoras, moderadas ou arrojadas, sempre
calibrando a expectativa de retorno em tempo e volume.

Atinja seus clientes de forma eficaz

Na internet é possivel impactar seus clientes de forma
inteligente. Por que perder tempo com uma praca que
ndo faz parte do seu negécio? Estabelecemos campanhas
geolocalizadas, em que concentramos nossos esforcos para
regides geograficas especificas seja ela um pafs, um estado,
uma cidade, um bairro ou até mesmo ai onde vocé esta,
caro leitor. Sim, pode acreditar, com a tecnologia GPS é
possivel fazer agdes de marketing com coordenadas exatas
de localizac3o.

Segmentacao de Consumo

Mais do que segmentar pela localizacdo, é possivel con-
figurar campanhas para perfis especificos de consumo,
abordando nichos e clusters como: surfistas, yuppies, aven-
tureiros, nerds, e tantos outros. Com esta segmentacado, es-
tabelecemos estratégias mais assertivas e em sinergia com
0 publico-alvo de cada negdcio, adequando conteldo, arte
e forma. O resultado do uso de todas essas ferramentas, a
nossa disposicao, é a maior assertividade nas acdes e na
conversdo final.

Integracao com outras midias - Crossmedia

Ao contrério do que se pensa, a internet ndo é “inimiga”
dos demais canais de comunicagdo. Muito pelo contrario,
ela € uma aliada e tanto, e a prova disso é a pratica cons-

tante de crossmedia, ou seja, a integracao e interagdo total
com o conteldo de outras plataformas de midia.

Tempo Real

Uma das maiores vantagens da internet é a possibilida-
de de adaptar, ajustar ou mesmo corrigir qualquer material
veiculado. Tudo é muito dindmico e, ao contrario de uma
midia tradicional, ha total flexibilidade para adaptar for-
mato ou conteldo. Outra vantagem bem significativa é a
flexibilidade de acompanharmos eventos e a¢oes em tem-
po real, gerando novas oportunidades de abordagem e en-
gajamento.

Efeito Viral

Nenhuma agéncia pode garantir o sucesso viral de uma
campanha. Mas a internet € o ambiente no qual é possivel
atingir um ndmero inimaginavel de audiéncia. Uma campa-
nha bem-sucedida pode ampliar de forma imensuravel os
impactos e os resultados. Nao existe formula magica, mas
ainternet é, certamente, o local onde o impossivel tende a
acontecer...]

Geracao Tech

Uma outra vantagem de investir em marketing digital é
que atuamos em um cenario ja presente no dia a dia dos
consumidores. Ndo se trata da invenc¢do da roda, apenas
utilizamos, de forma inteligente e estratégica, ferramentas
que estdo no cotidiano dos usuarios. Vocé sabe o que é Ge-
racdo Tech? Baby Bommers, X, Y, Z, ou seja, usuarios que ja
se adaptaram ou estdo se adaptando as novas tecnologias
e a0s gadgets, compdem essa geragao.

Monitoramento

Com a ferramenta especializada, monitoramos as men-
¢des referentes a uma marca ou produto. Isso possibilita o
acesso a percepgao da marca de nossos clientes através da
visdo espontanea do consumidor final.

Relacionamento

A internet aproxima a marca ao consumidor e, especial-
mente através das midias sociais, proporciona que as em-
presas produzam contelddos relevantes para seu publico-
-alvo, gerando engajamento e interacao.

Agora a Acil conta com Assessoria de Marketing Digital

Mais informagdes (19) 3573-7100
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CAMPANHA

ENTIDADE

Conheca a campanha de incentivo ao comércio
2016. "Comprar Aqui € Bom Demais

Para fortalecer o vinculo entre comerciantes e con-
sumidores, a Acil realiza a campanha “"Comprar Aqui é
bom demais”, que além de um grande sorteio, propde
acoes promocionais ao longo do ano. A ideia é utilizar o
nome “Comprar Aqui é bom demais” de maneira a criar
uma identidade forte para o comércio em nossa cidade.
Ou seja, todos os anos “Comprar Aqui € bom demais”.

De 01 de junho 2016 a 07 de janeiro de 2017, os clientes
receberdo uma surpresinha (cupom selado), que terd em
sua parte interna um ndmero para ser cadastrado no site da
campanha (para participagdo no sorteio) e pode também
conter prémios instantaneos.

IMPORTANTE:
Serdo aproveitados os cadastros feitos

0 ano passado, ou seja, 0 processo sera
mais pratico ainda.

SORTEIO UNICO

Data: 14 01 2017
Local sugerido: Praca Rui Barbosa

82 Prémio - 1 Vale Compra de RS 1.000,00
72 Prémio - 1 Vale Compra de RS 1.000,00
62 Prémio - 1 Vale Compra de RS 1.000,00
52 Prémio - 1 Vale Compra de RS 1.000,00
42 Prémio - 1 Vale Compra de RS 1.000,00
32 Prémio — 01 Mato Yamaha (RS 7.700,00)
22 Prémio = 01 Palio Fire (RS 29.000,00)

12 Prémio — 01 HB20 - (RS 40.500,00)

IR = RS 16.440,00
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Mais informacoes e adesdes:
(19) 3573-7100 com Beto ou Daiane
beto@acileme.com.br / daiane@acileme.com.br

APAS - Associacao Presbiteriana de A¢ao Social

Fundada em 4 de setembro de 1999, a APAS — Associagdo
Presbiteriana de Acdo Social - é uma entidade assistencial
e beneficente, sem fins lucrativos. Seus objetivos sao:

* Atender criancas e adolescentes, em quaisquer dos re-
gimes previstos pelo Estatuto da Crianga e do Adolescente.

* Desenvolver outros programas assistenciais, educacio-
nais e profissionalizantes com outras faixas etarias, visando
o pleno exercicio da cidadania e do convivio social.

Para atender a esses propoésitos a APAS mantém progra-
mas permanentes e campanhas periddicas. Seus nuicleos
d3o atendimento continuado a criangas, adolescentes, jo-
vens e adultos excluidos socialmente e em situagao de risco.

NUCLEO DE VALORIZAGAO HUMANA

Presta atendimento a 40 criancas de 06 a 09 anos
regularmente matriculadas no ensino fundamental, de
ambos os sexos, oferecendo agées complementares de
apoio psicossocial e sécio familiar, além de musicalizacdo
e atividades lidico-pedagbgicas, recreativas e esportivas,
visando desenvolvimento humano, estimular potenciais,
autoestima, comunicagdo, responsabilidade, autonomia,
participacdo grupal, seguranca afetiva, cidadania e
superacao das fragilidades sociais. Além do trabalho
direto, o servico de psicologia e assisténcia social da APAS
presta atendimento as familias das criancas atendidas,
estreitando o vinculo entre todos os envolvidos.

PROJETO ACORDE

Atende criancas (a partir de 7 anos), adolescentes, jovens
e adultos visando o desenvolvimento de habilidades indi-
viduais cognitivas, psicolégicas, sociais e culturais visando
a conquista efetiva de sua cidadania e a consciéncia critica
com respeito aos seus direitos e deveres, suas interagdes
sociais, sua formacao profissional e de seus valores de vida.

Foto Nathdlia C. M. Silva/ ACIL e Arquivo APAS

Para isso promove aulas de violdo, teclado e musicali-
zagdo, iniciacao a informatica e alfabetizacdo de jovens e
adultos. O Projeto Acorde promove ainda eventos, pales-
tras e campanhas que visam a conscientizacdo de riscos
sociais (drogas, alcool, gravidez indesejada, sexualidade,
salde da mulher etc).

A APAS conta com ajuda da subvencdao municipal, porém,
grande parte dos seus recursos sdo conseguidos através de
doacdes e da ajuda de voluntarios que prestam servicos a
entidade.

E importante destacar que também ¢é possivel ajudar a
entidade através da doacdo de cupons fiscais (que devem
ser entregues dentro do més da compra correspondente).

Contatos:

Nucleo de Valorizacao da Vida -

R. Guilherme de Almeida, 318 - Leme, SP.

Projeto Acorde -

R. Antonio Frederico Ozanan, 120 - Jardim Quaglia- Leme, SP.
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CLUBE DE VANTAGENS CENTRAL DE AvISoS

A Acil conta com indmeras vantagens e tem a meta de sempre acrescentar N '-,-*[.-., "1’5 J"]:.iﬂ:}
mais beneficios em seu portfélio, fique atento as novidades, pois estaremos ! e
sempre atualizando nosso leque de servicos. Ao associar-se a Acil, vocé se
torna participante do nosso Clube de Vantagens! Aproveite!

~ados

- CONVENIOS MEDICOS / SAUDE

- INSTITUICAO FINANCEIRA

- SERVICOS EXCLUSIVOS

- SERVICOS DE PROTECAO AO CREDITO
- PARCERIAS

Atualize seu cadastro

Desta forma é facil de entrarmos
em contato e vocé recebera todas
nossas informacdes, novidades e
comunicados importantes.

Conheca o ACCertifica Digital!

O certificado digital € um documento eletrénico que iden- Pensando nesse cenario, a Facesp e a Boa Vista Servicos
tifica seguramente pessoas, empresas, sistemas e informa-  firmaram o compromisso de repassar as Associacoes Co-
¢des no mundo digital. As principais vantagens do uso do  merciais do Estado de S3o Paulo as melhores condi¢des
certificado digital estdo nas suas propriedades tecnolégi- de venda e, assim, oferecer aos seus associados o melhor
cas e legais, atribuindo seguranca digital e validade juridica  custo beneficio e padrdo de exceléncia no atendimento em
em documentos assinados eletronicamente. A importancia  assinatura digital para pessoas e empresas.
do uso desse documento sé tem crescido nos ultimos anos,
acompanhando o desenvolvimento tecnolégico do pafs.

Fique ligado em nossa Agenda de Eventos
Se inscreva em nosso mailing, acesse periodicamente o nosso site e nos siga nas midias sociais.

Confira nossos canais:
www.acileme.com.br
facebook: acildeleme
instagram: acildeleme
twitter: acileme

youtube: acildeleme
linkedIN - ACIL

Associacao Comercial,
Industrial e Agricola de Leme

Em nosso site vocé encontrard comunicados, agen-
da de eventos, dicas empresariais, informagdes sobre
o clube de vantagens, noticias da Associagdo, fotos
e matérias de todos eventos realizados, e tudo isso,
sempre atualizado.

Para se manter atualizado, cadastre o seu email
em nosso sistema para receber nossas noticias,
vocé pode solicitar via site ou enviar um email para
eventos@acileme.com.br pedindo a inclusao.

Outra alternativa é curtir a nossa pagina no Face-
book ou nos seguir no Twitter, Youtube e LinkedIN.

Agora Acil é uma das Associa¢des Comerciais que
oferecem este servigo. Venha conhecer!
Informacgées: Carlos (19) 3573-7100

Confira todas as vantagens em nosso site:
www.acileme.com.br

NOVOS SOCIOS

Alerta aos Associados - Cuidados com a
Senha e Informacoes do SCPC

Professora Samara.......oeeeeeccoessseeeeeeeeeeeee (19) 3571-6818  Sheila Cristina Cerencovich- MEl................. (19) 3554-3753

Dulcineia Aparecida Vigatto — MEI .......... (19) 3571-5494  Marcos Paulo do Nascimento MEL......... (19)99110-5820 » Guarde seu cdigo e senha em local seguro; nha um espago proprio para consultas

Farmacia S30 VIiCeNTE...o e (19) 3573-7900  Sonhos e Desejos Moda Intima.........ccccc.... (19) 3554-1102 que N30 permita acesso ou a proximi-

1,2,3 € J3 oo (19) 3571-0923  Luciana Cecato Lahr (19) 3571-1555 + Habitue-se a trocar sua senha perio- dade de terceiros.

Bertogna Artferro ... (19) 3554-1538  Neide Dog's Delivery (19) 99810-6015 dicamente;

Omnia Planejamento ... (19) 3571-2954 Lais de Vitto Bianchini MEl ..........cc........ (19) 99621-9299 Lembre-se:

Farmacia do Chico Filial 1 ... (19) 3554-9700  Valentia.......rrrsrrsresoesmnssoeesoes e (19) 3555-3570 * Troque de senha sempre que ocorrer _Aresponsabilidade pela utilizagao e

Marcos José da Silva do Nascimento MEI (19) 3554-8743  Restaurante Piazza.......ooeooovooeeeosvce (19) 3554-8850 mudanca de funcionarios; sigilo do godlgo e senha de consultas

ClINICE SPACUS coessesssss (19) 3554-2416  Pride Gestdo Humana (19) 3555-0715 . L . 30 5CPC ¢ da empresa associada e as

Julio Cesar Da Roz OLiVeira.........ccoeom.. (19) 3571-9866 Moveis Leme..... .(19) 99678-8960 °~Selec1one 0s funcionérios que realiza- cgnsultas realizadas com esses dados

Tortas Salgadas & Cia.....cceeveereeerecsensrisens (19) 3555-0615 Lucas Aparecido Raimundo MElI................. (19) 99992-1527 rao ConSULtE,'S ¢ somente estes devem ter nao poqem ser canceladas, gerando a
g S UCas Ape ) acesso ao codigo e senha da sua empresa. obrigacdo do pagamento das consul-

Da Rocha & Massoni Usinagem............... (19) 3554-5095  Bicicletaria Corceti . s (19)3571-6378 Solicite um treinamento & ACIL, pois tas no boleto mensal 3 ACIL.

Concreza Artefatos de Cimento.................. (19) 3567-1750 CK ChUIrasqueiras. ... eeeeeeessssseeeeeeeesessennns (19) 3554-2231 com este vocé sabera como: « Cadastrar em seu sistema para vocé

Tais Alves Pereira (19) 98337-2079 MM Thais Modas e Calgados... (19) 3554-7356 receber diariamente relatério com con- A ACIL ndo faz ligagdes aos Asso-

Arco Iris Presentes (19) 3571-6807 Dedetizadora Alpha City ........eeeeemmereennes (19) 2133-1718 « Cadastrar senhas individuais para as sultas realizadas no dia anterior para  ciados solicitando senha, alteracdo,

RT MOLOS.coovverrerrerrerreereeeesseessessessessessessessessssssssssssesnes (19) 3571-9625 Meneghin FEStas ....nsssssssssssssssssess (19) 3554-5124 pessoas autorizadas de sua empresa; que possa acompanhar as consultas; dados e nenhum tipo de informacao

Pavan & Macarenco (19) 3554-5340  Festiva Faga SU3 FESTA......ccvvvvrrreereeseeeeen (19) 3554-6316 R . . relacionada ao SCPC.

Gabera Multi Ramos Corretora de Seguro (19) 3554-9331  Reciclagem 3A.. (19) 99372-5874 + Definir a quantidade e quais tipos de N3o realize suas consultas em locais

SADOr SAUAE oo (19) 3554-5668  Josiane Fernanda Balduino da Silva.......... (19) 3572-1739 consultas seus colaboradores poderdo  em que terceiros escutem (quando Acesse periodicamente nosso site e
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realizar, evitando com isso, possiveis
gastos com consultas desnecessarias;

consultas por telefone) ou visualizem
a digitacdo (quando via internet). Te-

fique sempre bem informado!
www.acileme.com.br
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Sipag: uma maquininha sem taxa de adeséo
e com a menor mensalidade do mercado.

Ja pediu a sua?

Amquhhh&iﬂgﬂmgmﬂumhgruquﬂ.mpnﬂquqm
HMmeemmwmmﬂHum taxa de ades3o, a
mensalidace & a menor do mercado & vocé pode receber & vista suas vendas a prazo.

Com a Sipag & assim: sempre um bom negécio depots do outro,

Informagbes: (19) 3571-9899
Av. Carlo Bonfanti, 113 - Centro - Leme/SP

Acesss i sipag ooemub
Ly 300432001 3 = Cagwiais
BE0 757 1013 - Demals kacalldacdes s
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